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Rozpocznij sprzedaz
za pomocy aplikaciji
'‘merce mobilnej



czym jest

mobilna?

zintegrowana aplikacja

StworzyliSmy rozwigzanie, ktéry umozliwia uruchomienie aplikacji mobilnych
w App Store i Google Play bez koniecznosci zmiany oprogramowania
eCommerce. Opierajgc sie na naszym wypracowanym produkcie mozemy
zrobi¢ to w jasno okreslonym budzecie i czasie.

‘merce

Wiemy, jak wazne w handlu online sq nowe kanaty
sprzedazy i kolejne mozliwosci marketingowe. Dlatego
na przestrzeni lat wypracowalismy technologie, ktéra
pozwala stworzy¢ aplikacje mobilne w standardzie
wdrozenia platformy eCommerce. Majgc sprawdzony
produkt, poszlismy o krok dalej - dajemy mozliwosé
stworzenia i potgczenia aplikacji mobilnych z dowolnym,
obstugujgcym API, backendem. To pozwala mie¢ ten
skuteczny kanat sprzedazy firmom, ktére nie majqg
takiej mozliwosci lub koszt stworzenia i utrzymania
dedykowanego rozwigzania przewyzsza zaktadany
budzet.

co-founder merce.com S.A.



korzysci
biznesowe

aplikacji mobilnej
w eCommerce
Poprawa kluczowych wskaznikéw

Aplikacja mobilna to narzedzie, ktdére upraszcza proces
zakupowy i pozwala na personalizacje doznan klienta.
Dostosowane do indywidualnych potrzeb zakupy, a takze
mozliwos$¢ wysytania regularnych powiadomien i tworzenia
personalizowanych promociji przyczynia sie do zwiekszenia
konwersji. W kanale mobilnym liczba transakcji moze by¢ nawet
4x wyzsza niz w przypadku zakupéw dokonywanych przez
przeglagdarke. W aplikacji odnotowuje sie tez srednio o 10%
wyzszq wartos¢ koszyka.

Alternatywa dla marketplace

Sprzedaz na marketplace wigze sie z trudnosciqg
przekierowywania konsumentéw na witasng
witryne, a takze odprowadzaniem marzy od
transakcji. Wykorzystanie aplikacji daje mozliwosé
utrzymania klienta i budowania z nim relacji
prowadzqgcej do kolejnych zakupow bez
dodatkowych kosztéw, ktére w przypadku
uzywania zewnetrznych platform sq czesto
wyjagtkowo wysokie.

‘merce
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Nowy sposob na sprzedaz zagraniczng

Ekspansja na rynki zagraniczne wymaga wielu
dziatan, ktére majqg na celu zbudowanie wsrod
klientow swiadomosci marki i zaufania do niej. To
kosztowny i dtugotrwaty proces, a jego alternatywq
moze by¢ wykorzystanie w sprzedazy transgranicznej
aplikacji mobilnej. Wybor takiego rozwigzania pozwala
przys$pieszyc¢ i uprosci¢ wspomniane procesy, Co
dobrze wida¢ na przyktadzie sukcesu takich marek
jak SHEIN i TEMU.
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Rozbudowane mozliwosci marketingowe

Wykorzystanie aplikacji mobilnej w sprzedazy daje
mozliwo$é prowadzenia wielu dziatan
marketingowych i kampanii sprzedazowych. Za
pomocq powiadomien PUSH mozna uruchamiaé
promocije tylko dla uzytkownikow aplikaciji

i prowadzi¢ kampanie na podstawie geolokalizaciji.

g Otwarcie na nowe grupy konsumentow

Po aplikacje mobilne coraz czesciej siegajg mtodzi
konsumenci, ktérzy sq nie tylko Swiadomi swoich
potrzeb, ale takze chcq by¢ w kontakcie z markami.
Badania pokazujg, ze mtodsze pokolenia korzystajg
z aplikacji czesciej niz inni odbiorcy, a podczas
zakupow oczekujq nie tylko wysokiej jakosci, ale
takze spersonalizowanych ofert.

Budowanie przewagi konkurencyjnej

Merchanci, ktorzy rozwijajg sprzedaz mobilng,
szybciej docierajg do nowych klientéw i oferujg im
kolejne punkty styku z markg. W ten sposéb budujq
relacje i zwiekszajg konwersje oraz przewage nad
konkurencyjnymi markami, ktére z aplikacji jeszcze
nie korzystaija.



























